
 

 

 

 

 

 

 

 

Dès que possible 

       recrutement@rozo.fr 

             Selon expérience et profil 

      CV & Lettre de motivation  

🎒 Niveau d’expérience : Minimum 3 ans 

 

Notre société  
 

ROZO est un bureau d’études spécialisé dans l’amélioration de la performance énergétique. Convaincus 

par la nécessité d’une Transition énergétique, nous guidons nos clients et partenaires dans la recherche 

de solutions performantes et innovantes, visant à optimiser leurs consommations d’énergie et à limiter 

leurs empreintes environnementales. 

(http://www.rozo.fr)  

 

Poste et missions 💪 

 

Nous recherchons un(e) Consultant(e) expérimenté(e) en achats d’énergie, rattaché au pôle financement. 

Vos missions principales sont les suivantes :  

 

❖ Stratégie d’achats d’énergie & gestion des contrats 

Développer et mettre en œuvre des stratégies d’achat d’énergie adaptées aux besoins des clients, en 

négociant les contrats avec les fournisseurs pour optimiser les coûts et les conditions contractuelles. Assurer 

un suivi régulier des contrats, des renouvellements, et ajuster les stratégies en fonction des évolutions des 

marchés.  

❖ Analyse des marchés & gestion des risques énergétiques 

Surveiller les tendances des marchés de l’énergie et analyser les fluctuations des prix pour anticiper les 

variations tarifaires. Proposer des solutions de couverture et de réduction des risques liés aux achats 

d’énergie. Fournir des prévisions et des recommandations stratégiques basées sur une veille rigoureuse des 

évolutions légales et économiques. 

 

Consultant.e achats d’énergies expérimenté.e 
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❖ Accompagnement dans la transition énergétique & optimisation de la consommation 

Conseiller les clients sur les opportunités d’approvisionnement en énergies renouvelables (PPA, GO, 

autoconsommation) et sur les stratégies de décarbonation. Identifier des solutions d’efficacité énergétique 

pour réduire les coûts et améliorer la performance énergétique, tout en soutenant les objectifs RSE et la 

transition vers des sources d’énergie durables. 

❖ Gestion de la relation client & Transfert de compétences 

Travailler étroitement avec les clients pour comprendre leurs besoins, proposer des solutions sur mesure et 

les former aux meilleures pratiques de gestion énergétique et d’achats, tout en les sensibilisant aux 

dynamiques du marché aux enjeux de décarbonation. Maintenir des relations solides avec les fournisseurs 

et assurer un suivi rigoureux des contrats et appels d’offres. 

Votre profil 👀 
 

• De formation Bac + 5 (École d’Ingénieur, universitaire ou équivalent), vous avez à minima 3-5 ans 

d’expérience dans le domaine de l’énergie idéalement chez un conseil, fournisseur ou courtier en 

énergie. 

• Vous maitrisez les mécanismes complexes des marchés de l’énergie et de leurs réglementations 

• Vous maitrisez des outils bureautiques, notamment Excel et Powerpoint. 

• Vous êtes pédagogue et vous savez transmettre des notions clés.   

• Structuré(e) et organisé(e) vous êtes également reconnu(e) pour votre bon relationnel et vos 

qualités rédactionnelles. Vous êtes autonome, proactif et agile et toujours à la recherche de 

nouveaux challenges !  

 

Pourquoi nous rejoindre 🙌 

 

• Une PME indépendante et en forte croissance 

• Une équipe de 80 collaborateurs soudés et engagés autour de convictions et de valeurs communes 

• Un environnement de travail professionnel et dynamique et une bonne ambiance légendaire !  

• Les plus : Télétravail, prime de participation, prime mobilité 

 

ROZO pense que les femmes et les hommes ont un rôle essentiel à jouer pour promouvoir l’égalité des 

sexes dans les métiers de l’Energie. C’est dans ce but que ROZO est associé à l’association Elles bougent 

et rappelle que ce poste est ouvert à tous. 

 


